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LINTERVIEW DE LA SEMAINE

D. Pishu Tulsidas Glanchandani Ifergan,
président de la World United Chambers Of Commerce And Industry (WUCCI)

“P_oqr nous, le Maroc, c’est un
milliard de consommateurs!”

Avec un carnet d'adresses tres étoffé qui permet de mettre en relation les hommes d‘affaires,
essentiellement d'Asie, avec ceux du Maroc, la World United Chambers Of Commerce and Industry
(WUCCI) ambitionne de faire du Maroc une plateforme commerciale ouverte sur I'Afrique et I'Asie

grace a ses multiples accords de libre-échange. rroeos aecuenuis ean nawa marroun

Challenge. Une délégation ministé-
rielle indienne accompagnée d'une
trentaine d’hommes d'affaires
devrait bientot arriver au Maroc.
Quelle est la raison de cette visite ?
Pishu Ifergan. Aprés avoir mené plu-
sieurs manifestations en Inde pour le
Maroc, nous avons décidé, a travers ce
biais de promorion continue, d’'organiser
une série de missions commerciales au
Maroc en faveur d’entreprises indiennes
désireuses d’investir ici et de se répandre
en Afrique. I.a mission qui étair initiale-
ment prévue pour la période du 10 au 14
octobre a Casablanca a été reportée au
mois de novembre a cause de contraintes
liées a 'agenda de certains officiels. Cest
I'Etat du Karnataka, leader mondial de
la technologie informatique, qui devrait
présider cette délégation.

C. L'arrivée d'une aussi importante
délégation au Maroc signifie-t-elle
que la WUCCI y a déniché des op-
portunités commerciales parmi les
plus intéressantes ?

P.1. Vous voulez savoir pourquoi la WUC-
CI a retenu le Maroc . Je vais vous le dire.
C’est ma double nationalité marocaine
et indienne qui me donne des affinités
avec les deux marchés. Ensuile, c'est

que les opportunités qu'offre le royaume
sonl importantes, tant au niveau de ses
propres potentialités et de sa stratégie

de développement qu'au niveau de son
statut de champion du libre-échange avec
I'Union européenne, la Turquie, la Tuni-
sie, 'Egypte, la Jordanie et les Ftats-Unis.
11 joue également le réle de porte ouverte
sur 'Europe des 25 et sur l'Afrique en

3

pardiculier.

C. Que représente alors le Maroc
pour I'Inde et vice-versa ?

P.I. Le Maroc, compte tenu de ses atouts
politiques, économiques et humains et en
tant que pays carrefour doté aujourd’hui
d’une infrastructure hautement straté
gique telle que Tanger Med, peut facile-
ment trouver sa place aussi bien sur le
marché indien, chinois qu’européen. En
tant que plateforme d’expansion vers
IAfrique, le Maroc est disposé a offrir
les meilleures conditions et avantages
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aux opérateurs étrangers qui viendraient
monter des projets avec leurs homo-
logues marocains. De son ¢oté, I'Inde
dispose d’un potentiel de développement
immense. Celui-ci se présente au Maroc
comme un formidable réservoir d'ex-
pansion insuffisamment exploré, tant
alimport qu'a 'export, qu'en matiére
d’investissements multiformes pouvant
intéresser les deux pays.

C. Quels secteurs marocains attirent
particuliérement les hommes d'af-
faires indiens ?



P.I. Je dirais les secteurs les plus porteurs
comme I'énergie, le solaire, I'électroni-
que, I'environnement, I'infrastructure,
'agroalimentaire, les télécoms ou encore
la biotechnologie et bien d’autres. La
participation de nombreux industriels
indiens lors de cette mission commerciale
devrait aboutir sur des investissements
dans divers secteurs de l'industrie ma-
rocaine avec pour but de les étendre 4
I'Afrique, sous-couvert des accords de
coopération Sud-Sud.

C. Parlez-nous un peu plus de la
Wwucci !

P.l. La WUCCI est un consortium de
chambres de commerce privées et publi-
ques appartenant a plusieurs pays d’Asie,
d’Europe, dAmérique et d'Afrique. Nous
jouons le role d’agence de recherche de
fonds financiers pour I'achat de biens
d’équipement, mais également la mise

a niveau et le développement des entre-
prises. Mais nous avons surtout comme
objectif de promouvoir les échanges
commerciaux et de services, de déve-
lopper les investissements industriels et
d’encourager toute forme de coopération
et de création de projets en joint-venture.
Notre force, c’est notre réseau de contact
mondial qui facilite la mise en relation
avec des partenaires, publics ou privés,
possédant une offre avec d'autres qui
sont en demande.

C. Quels sont les projets que vous
avez déja réalisés au Maroc ou qui
sont en cours ?

P.I. Aujourd’hui, nous avons développé
depuis plus d’un an déja I'exportation
d’huile d’olive marocaine en Inde avec la
société CHCI de Meknes. Ce qui est éga-
lement le cas de I'huile d’argan et de la
semoule de couscous ou encore du textile,
Dautres projets sont a I'étude tels que la
production de la soie de bout en bout,
I'implantation d’unités de fabrication de
panneaux solaires ou encore I'exploitation
et la restauration miniéres. Nous pensons
également a I'investissement dans le
domaine de I'industrie aérienne et dans
d'autres domaines de technologie 4 forte
valeur ajoutée. Nous sommes aussi en
train de travailler sur le lancement d'une
chaine de restaurants marocains en Inde.

C. Pouvez-vous nous citer certaines
entreprises indiennes désireuses
d’investir au Maroc ?

Aujourd’hui, nous
avons développé
depuis plus d’'un an
déija I'exportation
d’huile d’olive
marocaine en Inde
avec la société CHCl
de Meknés. ,’

P.I. Plusieurs multinationales indiennes
se sont dirigées vers la WUCCI afin d’étu-
dier les meilleures possibilités de créer et
d'établir une plateforme d’échanges win-
win au Maroc. Je peux vous citer Bahrats
Electronics, société spécialisée dans la
fabrication des produits €électroniques

de pointe pour les forces armées. Nous
avons également Hindustan Aeronautic et
Hindustan Motors, ainsi que I'Indian Oil
Corporation ou le groupe Sonalika, parmi
les plus grands fabricants de tracteurs en
Inde. Ce dernier est le plus intéressé par
une implantation au Maroc pour sa partie
montage. Mais il y en a encore plusicurs

qui esperent conclure des
contrats bilatéraux avec des
partenaires marocains lors des
rencontres B2B prévues.

C. Si I'on imagine que tous
les secteurs seront repré-
sentés, qu'en est-il de la
production cinématogra-
phigue ? Peut-on envisager
une délocalisation de Bol-
lywood au Maroc ?

P.1. (rire) Vous commencez A
penser comme un membre de
la WUCCI ! Oui, en effet, tout
est envisageable et nous avons
méme un opérateur dans ce do-
maine qui devrait se joindre a
notre mission commerciale.

C. Voudriez-vous nous dire
concrétement oU se situe
I'action de la wuccCl ?

P.I. Nous avons lancé en colla-
boration avec le secteur d'in-
vestissement financier indien
un Fonds de développement
Afrique Post 2012-2015. Ce
Fonds est destiné & un groupe de pays
dont le Maroc. Il devrait permettre de
développer les industries locales, mais
également de mettre 4 niveau leurs ins-
tallations ou de les équiper en machines,
entre autres . La seule condition, c'est
que ce matériel provienne de I'Inde.

Nous aiderons les industries concernées
a bénéficier de conditions de finance
ment intéressantes & hauteur de 60% a
80% du montant des biens d’équipement
achetés en Inde. Nous proposons & toutes
les entreprises marocaines désireuses de
collaborer avec des entreprises indiennes,
soit en joint-venture ou avec des projets
d’'import-export, de jouer le role d'inter-
face avec les institutions financiéres étati-
ques et privées indiennes.

C. Le printemps arabe n'a-t-il pas

eu d'effets négatifs sur les relations
éventuelles avec le Maroc et I'lnde ?
P.I. Quand un investisseur Indien se
tourne vers I'Afrique, il voit tout d’un ceil
négatif forcément. Mais nous, 4 la WUCCI,
nous sommes la pour rendre sa vision
positive. Le Maroc n'a rien 2 voir avec

le reste de I'Afrique. 1l est trés équilibré,
que ce soit d'un point de vue politique ou
économique. Et C'est le message que nous
véhiculons & 'émranger. B
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